
Synergie SCA et FFESSM dans la plongée

Une relation qui a débuté il y a 28 ans…



EVOLUTION DU NOMBRE DES SCA 
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La classification des SCA

SCA Non classifiées
SCA Classifiées

115 soit 
≃27% 
des SCA

318 soit   
≃73% 
des SCA

SCA "PLUS"

SCA "VIP"

19 soit ≃5% des SCA
96 soit
≃22%
des SCA

( si + de 35 licences ou + de 50 qualif. et produits connexes )

433 SCA dont 44 SCIA ( si + de 100 licences et + de 50 qualif. et produits connexes )

(cf le coin des pros : chiffres clefs 2023-2024)



LE POIDS DES SCA
(cf le coin des pros : chiffres clefs 2023-2024)

TOUTES SCA CONFONDUES

Sur la vente des licences 12 972  Soit 9,6 % des licences FFESSM

Sur la vente des certifications 13 660  Soit 20,8 % des Brevets FFESSM



33%

45%

22%

SUR L’ENSEMBLES DES LICENCES 
VENDUES PAR LES SCA

SCA non classifiées
SCA"PLUS"
SCA"VIP"

28%

48%

24%

SUR L’ENSEMBLES DES BREVETS 
VENDUES PAR LES SCA

≃27 % des	SCA	vendent		67 % des	licences		et	72 % des	brevets
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PART DE MARCHE DES SCA

Les SCA représentent ≃ 95 % des structures commerciales de plongées estimées en France

De très nombreuses SCA sont affiliées à d’autres organismes de certification

ANMP PADI SSI …



PART DE MARCHE DES SCA

Bonne implantation sur le marché

mais  

Globalement en régression sur la vente de licences et de brevets 
(les dernières années)



D’AUTRES OFFRES SUR LE MARCHE

ANMP

Avantage commercial due principalement au coût de la licence

Système d’évaluation moins exigeant et plus souple, en 
particulier pour les N4 

Application pour smartphone accessible à tous les 
plongeurs (Carnet de plongée, « portefeuille 
numérique », certification simplifiée…



D’AUTRES OFFRES SUR LE MARCHE

Reconnaissance interna,onale

Outils de communication et marketing puissants

Enseignement standardisé et e-learning performants

PADI

SSI
Image qualitative et sécuritaire



SCA ET CLUBS ASSOCIATIFS
Des liens historiques et une complémentarité essentielle, 

des flux qui se croisent et s’entremêlent

ü Entre les clubs d’intérieurs et ceux de bords de mers

ü Entre ceux qui prennent le temps et ceux qui cherchent à en 
gagner

ü Entre ceux qui ont des piscines et ceux qui ont des bateaux

ü Entre les bénévoles et les professionnels 

ü …



SCA ET CLUBS ASSOCIATIFS

Adhésions dans 
les clubs : 

formations, 
partage de 

pratiques et de 
passions

Sorties clubs 
dans les SCA

Ini<a<ons, 
forma<ons, 
explora<ons  
dans les SCA



DES SCA SOLIDES ET UNE FÉDÉ FORTE
UNE RELATION GAGNANT-GAGNANT

Valoriser nos atouts

Améliorer la complémentarité

Rendre les SCA plus compétitives 

Développer des outils numériques simples, modernes, ludiques 

Inciter les SCA à s’impliquer d’avantage

…


